K3 FGImpulsa

PORTAFOLIO DE SERVICIOS - 2026

Crecimiento
comercial con
criterio.

Diagnastico, procesos, capacitacion y acompafiamiento para convertir
conversaciones comerciales en oportunidades mejor gestionadas.

“Una conversacion puede abrir una oportunidad.”

FG Impulsa - Crecimiento Comercial

Hablemos por WhatsApp

Francisco Guillén - Panama
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https://wa.me/message/LOO5UJOUMFHRA1

K3 FGImpulsa

No siempre faltan clientes.
A veces el freno esta

dentro del proceso.

FG Impulsa es una agencia de crecimiento comercial. Trabajamos sobre lo que ocurre entre el
primer contacto y el cierre: conversacion, seguimiento, propuesta de valor, disciplina, experiencia

del cliente e indicadores.

Cdomo se atiende la primera consulta y como
se descubre la necesidad.

Cémo se manejan precio, objeciones y
decisiones sin presionar innecesariamente.

Qué ocurre después del “lo voy a pensar” y
cdmo se mantiene una oportunidad viva.

Qué tan visible es el pipeline, qué se mide y
donde se pierden oportunidades.

Primero diagnosticamos. Luego intervenimos.
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K3 FGImpulsa

Diagnostico comercial

Antes de recomendar cambios, entendemos como se vende hoy. El objetivo es identificar cuellos de
botella, habitos que frenan el avance y oportunidades concretas de mejora.

Contexto

Oferta, cliente, canal y meta.

Ciclo de venta

Del primer contacto al cierre y postventa.

Conversaciones

Preguntas, precio, objeciones y seguimiento.

Gestion

Pipeline, CRM, forecast, KPIs y cadencias.

Prioridades

Plan de accion segun impacto y urgencia.

Hallazgos priorizados + recomendaciones + siguiente paso comercial. La profundidad del diagnéstico se
ajusta al tamafio y complejidad del negocio.
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SOLUCIONES

Servicios comerciales

Cada proyecto se configura a partir del diagndstico y del objetivo que se quiera mover.

Diagnostico comercial

Revision del ciclo de venta, puntos de friccion y
oportunidades de mejora.

Capacitacion de equipos

Entrenamientos practicos adaptados a
situaciones reales del negocio.

WhatsApp y seguimiento

Mejora de respuestas, conversaciones,
reactivacion y experiencia del cliente.

Optimizacién del proceso de ventas

Disefio o ajuste de etapas, seguimiento,
argumentos, cadencias y cierre.

Coaching y acompafiamiento

Orientacién a vendedores o lideres para mejorar
ejecucion, criterio y consistencia.

KPIs y disciplina comercial

Definicion de indicadores, pipeline, forecast,
prioridades y rutina de gestion.

Sin paquetes rigidos ni precios genéricos: la propuesta se adapta al alcance real.
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K3 FGImpuisa

SERVICIO 02

Capacitacion que aterriza
en conversaciones reales.

No se trata de motivar durante una hora y volver a lo mismo. El entrenamiento se construye alrededor
de situaciones que el equipo enfrenta cada dia.

Venta consultiva Precio y valor

Preguntar mejor para entender antes de ofrecer. Responder precio sin convertir la conversacion
en una lista de numeros.

Seguimiento Objeciones
Dar continuidad con intencién, contexto y Diferenciar duda, friccion y falta de valor
oportunidad. percibido.
Cierre Actitudes comerciales
Ayudar al cliente a decidir sin presion Compromiso, escucha, empatia, cumplimiento y
innecesaria. perseverancia.

FORMATO

Sesiones individuales o para equipos. Presencial o virtual segun el alcance acordado. El contenido se adapta
al contexto del negocio.
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De la conversacion al plan.

Una intervencién comercial debe ser entendible, medible y aplicable. Por eso trabajamos por etapas.

Escuchar

Objetivo, contexto, equipo y situacion actual.

Diagnosticar

Donde se atasca el proceso y qué evidencia lo demuestra.

Priorizar

Qué cambiar primero para no dispersar recursos.

Ejecutar

Capacitar, ajustar procesos y acomparniar la aplicacion.

Medir

Revisar avance, aprendizaje e indicadores relevantes.

La cotizacion nace después de entender el alcance, no antes.
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Negocios que quieren vender
con mas estructura.

Trabajamos con empresas, emprendedores y profesionales que necesitan ordenar, fortalecer o
acelerar su gestion comercial.

Empresas con equipos comerciales

Cuando la operacion creci6 pero el proceso no crecié al mismo ritmo.

Emprendedores y negocios pequefios

Cuando el duefio vende, atiende y da seguimiento, pero necesita estructura.

Lideres de ventas

Cuando se requiere mas claridad sobre pipeline, forecast, KPIs y ejecucion.

Vendedores y asesores

Cuando hay oportunidades, pero cuesta responder, seguir, manejar objeciones o cerrar.

Negocios B2B o B2C

Cuando el problema no es “hacer mas marketing”, sino gestionar mejor las oportunidades que ya llegan.

FG Impulsa no es una agencia de marketing tradicional.

Nuestro foco es crecimiento comercial: ventas, proceso, conversaciones, equipos y gestion.
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K3 FGImpulsa

Francisco Guillén

Experiencia comercial aplicada

Profesional comercial con mas de 15 afios de experiencia en
ventas B2B y B2C, desarrollo de negocios, cuentas clave,
negociacion y liderazgo.

Automotriz - Financiero - Tecnologia / SaaS - Industrial

HubSpot - Odoo - CRM - pipeline - forecast - KPIs - procesos
comerciales

Laidea detras de FG Impulsa

Tomar experiencia real de ventas, convertirla en criterio practico y usarla para ayudar a negocios y

equipos a entender qué esta deteniendo sus resultados y qué pueden hacer diferente.

Sin férmulas magicas. Sin discursos genéricos. Con foco en ejecucién comercial.
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Una solucidon proporcional
al problema.

No todos los clientes necesitan lo mismo. Podemos comenzar con una necesidad puntual o construir
un acompafiamiento mas amplio.

Diagnostico

Para entender qué esta frenando ventas y definir prioridades.

Intervencién puntual

Para mejorar una parte concreta del proceso o una conversacion comercial.

Capacitacion

Para desarrollar habilidades especificas en vendedores o lideres.

Acompafiamiento

Para trabajar ejecucion, habitos, seguimiento y gestién en el tiempo.

Alcance, modalidad, duracion e inversion se definen después de una breve conversacion y, cuando corresponde, del
diagnéstico inicial.
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SIGUIENTE PASO

Hablemos de donde se
esta frenando tu venta.

Una conversacion breve puede ser suficiente para decidir si FG Impulsa puede ayudarte y cual seria

el mejor punto de partida.

A0

45

INSTAGRAM

WHATSAPP

CONTACTO

agenciafgimpulsa@gmail.com
+507 6856-9117

@fgimpulsa

TIKTOK CORREO

Servicios ajustados al alcance y necesidad de cada cliente. Cotizacién personalizada.

FG Impulsa | Crecimiento Comercial | Panama

10


https://wa.me/message/LOO5UJOUMFHRA1
https://www.instagram.com/fgimpulsa?stkn=azR1YTFzajBkNGx1
https://www.tiktok.com/@fgimpulsa?_r=1&_t=ZS-99scBbA7BxK
mailto:agenciafgimpulsa@gmail.com
https://wa.me/message/LOO5UJOUMFHRA1
https://www.instagram.com/fgimpulsa?stkn=azR1YTFzajBkNGx1

